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入驻“北国春城” 爱驰汽车疫后加速

随着疫情的缓和经济生活的复苏，爱驰汽车也在各方面加速行动，以抢回因疫情损失的时间。4月26日，爱驰汽车长春正通行7号馆正式开业，当天恰逢欧亚集团旗下欧亚商城三十六周年店庆，新店开业与商城周年庆典同期举办。在这座独具东北生活气息与时代情怀的著名购物中心，爱驰汽车执行副总裁蔡建军，爱驰汽车副总裁金新、爱驰汽车长春正通行董事长刘宁、欧亚集团副总经理蒋晓丽、吉林大学世纪英才商学院总院长李思贤、吉林大学第一医院教授张舵、爱驰汽车首批车主代表等一同出席了开业仪式，与现场媒体嘉宾、用户伙伴，共同见证了开业盛典。
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[bookmark: _GoBack]入驻北国春城 重点区域集中发力
爱驰汽车长春正通行7号馆，是新冠疫情逐步控制后，爱驰汽车首家开业的线下城市展厅。开业盛典上，爱驰汽车执行副总裁蔡建军表示：“去年12月19日，爱驰汽车首款量产智能纯电SUV爱驰U5正式上市，上市之初，就获得了社会各界的高度关注和追捧。虽然春节前后突发的疫情严重影响了全世界，打乱了人们的生活，但这依旧没有阻挡爱驰汽车前进发展的步伐。”
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爱驰汽车执行副总裁蔡建军
长春，是中国汽车工业的摇篮，也是整个东北亚地区经济发展的重心。对于爱驰汽车而言，有着举足轻重的战略地位。随着疫情的缓和，国内经济生活的复苏，长春正焕发出令人瞩目的活力。欧亚卖场，作为长春的地标，不仅仅以建筑面积大而闻名于世，更是以 20年来蓬勃而生、令人震撼的商业活力令人瞩目。“我们相信，对于爱驰汽车来说，在长春，将大有可为。一方面，我们充满信心，另一方面，我们也在不断创新，用更好的技术、产品和服务，联手伙伴，回馈用户。”

加速完善渠道布局 助力爱驰U5再度起飞
爱驰汽车秉承“不给伙伴添麻烦”的原则，建立起肩负起品牌宣传、与用户深度互动、销售、跨界合作和文化传播等功能的爱驰7921中心线下体验店。从去年底爱驰汽车首家线下体验店开业，四个月间，爱驰汽车已在48个城市已经筛选出65个销售伙伴，77个服务伙伴。目前，爱驰汽车围绕北、上、广、深、江西、东北等重点区域，形成矩阵式的区域管理团队，未来，渠道布局的完善将成为爱驰汽车未来制胜市场的关键。
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加快数字化转型 探索更多线上玩法
出于对新势代用户的理解，爱驰汽车从创立之初就立足智能化、国际化，打造鲜明的差异化品牌形象，以更符合当下新势代审美、个性更鲜明、冲击力的造型，以智能网联和自动驾驶领域的创新，力争成为智能新能源汽车领域的引领者。
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开业现场线上同步直播
新冠疫情的突发，加速了全行业数字化进程的步伐。在新时代背景下成立的爱驰汽车，始终致力于以智能化和数字化重塑汽车产业链。疫情期间，爱驰汽车通过直播、360度在线展厅、APP等方面的优势，联合全国经销商伙伴，将新营销模式快速应用起来。除此之外，为保障特殊时期每一位用户的用车需求，爱驰诺道提供24小时不打烊服务，通过在线咨询、远程技术支持等多重服务，快速响应用户需求，确保用户安全无障碍用车，始终秉承“以用户为中心”的品牌初心。
最近，国家和各地方陆续出台了一系列提振汽车市场、鼓励汽车消费的政策，随着疫情逐步得到控制，汽车市场渐渐回暖，相信爱驰汽车将凭借完善的渠道布局和创新的营销方式，逆势而上，力创佳绩！
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